Vendre et acheter a l'international

DI15

« OBJECTIFS

Comprendre  I'environnement  des
marchés a I'Export et les principaux
acteurs intervenants.

- Cartographier vos risques a I'Export
tout au long du cycle : prospection,
financement, assurance marchandises
transport/ logistique, douane ;

« Dresser une check-list de rédaction
du contrat Export

- Connaitre les instruments de couver-
ture de ces risques et leur codt : assu-
rance prospection, assurance du risque
de change, assurance du risque client,
assurance risque pays

- Savoir a quoi servent les Incoterms et
quel est leur impact sur le prix ?

« Dresser un tableau de bord du prix
Export a partir d'un cas pratique

« PUBLIC

Gérants de TPE sengageant a l'export,
Directeurs Commerciaux Export, Di-
recteurs Administratifs et Financiers,
Assistants Export.

« APPROCHE PEDAGOGIQUE
Démarche fondée sur une contribu-
tion active des participants. Linter-
vention est ponctuée dexemples de
cas concrets permettant réflexions et
échanges d'expériences entre les parti-
cipants et I'animateur spécialiste.

- DUREE
2jours

INSCRIPTION- INFORMATION

Comment calculer
son prix a l'export /

INTRODUCTION : LES ACTEURS DE L'EXPORT,
LEUR ROLE ET LEUR IMPACT SUR LE PRIX EXPORT
« Fournisseur/ exportateur
« Client acheteur/ importateur

« Assureur, Assureur Crédit Export, Assu-
reur privé

« Les banques dans leurs différentes
fonctions: bailleur de fonds, garant,
arrangeur, société de leasing, société
d'affacturage, fournisseur d'instru-
ments de couverture (swap de taux
par exemple)

- Les organismes publics et parapublics

1ER JOUR : LES ETAPES DE L'EXPORT ET LEUR
IMPACT SUR LE PRIX
« Cartographie des risques et premiére
ébauche de contrat
« Mise aux normes et adaptation éven-
tuelle des produits
« Recherche de financement et d’assu-
rance export
« Assurance marchandise, Transport/ lo-
gistique, douane. Les Incoterms
- Rédaction définitive du contrat

« Fabrication et envoi des marchandises

2EME JOUR : LES RISQUES EXPORT : COMMENT
SE COUVRIR ET A QUEL PRIX ?

« Lerisque pays. Le role des agences de
crédit export, des agences multilaté-
rales et des agences de notation. Le
prix d’'une assurance export et d'une
confirmation de CREDOC

« Le risque de marché (ou risque crédit

sur l'importateur). Le prix d'une cau-
tion ou garantie bancaire.

« Le risque logistique. Le choix des Inco-
terms. Le prix de I'assurance marchan-
dises et du transport

- Lerisque de change et ses instruments
de couverture

- Le risque de taux. Comment se cou-
vrir?

LES FINANCEMENTS EXPORT : LEUR IMPACT

SUR LE COUT
« Escompte de crédits documentaires,
« Affacturage et Forfeiting. Etude de cas.
« Le crédit acheteur

EN coNcLUsION : Conception de votre ta-
bleau de bord du prix Export

EVALUATION DU SEMINAIRE

Date et horaires :

FORMATEX 25 & 26 janvier 2012
Tél.: +33(0)1 40 73 34 44 ou 4 &5 décembre 2012
Fax:+33(0)14073 3137 Lieu:
77 Bd Saint-Jacques Ubifrance
75014 Paris 77, boulevard St Jacques
www.formatex.fr 75014 Paris pr—
info@formatex.fr Cout de la formation (prix nets exonération de TVA)
| 1300€ S FORMATEX
www.formatex.fr
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Conditions générales de vente

INSCRIPTION

Linscription seffectue par I'envoi du bulletin ci-contre diiment complété, par télécopie ou courrier. Pour chaque inscription,
Formatex (organisme de formation n® 11921582592) adresse a son Client une convention de formation en double exemplaire.
L'un des exemplaires doit étre retourné sans délai, signé et revétu du cachet de I'entreprise. Une convocation individuelle est
adressée au Client dans les 10 jours qui précédent le stage. Pour 2 personnes ou plus, d’une méme entreprise, participant a une
méme session de formation, remise de 10% sur le montant total de la facture, hors frais annexes, non cumulable avec les autres
offres du catalogue. Le codit de cette formation est imputable a la formation continue. Une attestation de stage est délivrée a
'issue de la formation.

PRISE EN CHARGE

Le Client peut demander la prise en charge du reglement de la prestation de formation par I'0PCA (organisme collecteur) dont
il dépend. Dans ce cas, il doit lui en faire la demande avant le début de la formation, l'indiquer expressément sur son bulletin
d'inscription et s'assurer de la bonne exécution du paiement par l'organisme choisi. Il doit, en outre préciser a Formatex I'adresse
de I'OPCA retenu. Dans le cas d'un refus de prise en charge, le client reste redevable de I'intégralité de la prestation.

CONDITION DE REGLEMENT
La facture est émise en méme temps que la Convention de Formation et adressée a 'entreprise ou I'OPCA (organisme collecteur)
selon le cas. Le paiement seffectue a réception, par chéque a l'ordre de Formatex ou par virement a son compte bancaire, le RIB
étant fourni avec la facture.

www.formatex.fr

ANNULATION OU REPORT DU FAIT DE FORMATEX
Formatex se réserve la possibilité de reporter ou d'annuler
la formation. Dans ce cas le Client est prévenu au moins sept
jours avant la date du début de la formation. Le Client ne
pourra prétendre a aucune indemnité du fait de cette annu-
lation ou de ce report. En revanche, les sommes versées par
le Client pour cette prestation lui seront remboursées dans
un délai maximum de 30 jours.

ANNULATION DU FAIT DU CLIENT :

Toute participation peut étre annulée dans la mesure ol
Formatex en est informé par écrit (courriel, fax ou lettre) au
moins 10 jours ouvrés avant la formation. En cas d’annula-
tion du Client effectuée apreés la date limite, la facture sera
due méme si elle est émise apres la formation.

Droit applicable et attribution de compétence : Le contrat
est régi par le droit francais, a l'exception des dispositions
de la Convention de Vienne de 1980. En cas de litige relatif
a l'exécution du contrat, les parties sefforceront de trouver
une solution amiable. A défaut, les Tribunaux de Nanterre
seront seuls compétents

INFORMATIQUE ET LIBERTES
Les informations vous concernant sont exclusivement destinées a FORMATEX.

Si vous souhaitez obtenir communication des informations vous concernant, ou, pour des motifs légitimes, vous opposer au
traitement, écrivez nous. Fax : 0140 73 31 37-courriel : info@formatex.fr, ou par courrier : Formatex 77 Boulevard Saint Jacques

75014 Paris.
ﬁ FORMATEX
el Tél : +33(0)1 40 73 34 44
,‘g/’ ! Fax:+33(0)140733137
7/ FORMATEX  irfo@formatex.fr
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www.formatex.fr

Bulletin dinscription

A retourner a FORMATEX,
par courrier, 77, Boulevard St Jacques 75014 PARIS
ou par télécopie au +33(0) 140 73 31 37

SEMINAIRE
Référence du stage: Intitulé du stage :

Dates :

PARTICIPANT

_ M/Mme/Mlle
Prénom : Nom :
Fonction : E-mail(1)
Téléphone Télécopie

PRIX

Formation : Euros nets Réduction de 10%* OI  Oui O Non

* Une réduction de 10% sur I'ensemble de la facture formation- hors frais annexes- est accordée dés lors que l'entreprise inscrit au moins deux salariés
sur une méme session. Les inscriptions doivent nous parvenir ensemble pour que cette réduction puisse étre appliquée et cette réduction ne serait plus
applicable dés lors qu’un seul inscrit participerait a cette session. Cette réduction est non cumulables avec les autres offres du catalogue.

(a régler sur place, ou re-facturés)
MODE DE PAIEMENT
[0 par chéque bancaire a l'ordre de Formatex
[ parvirement bancaire C.I.C. PARIS PRONY
IBAN: FR76 Code Banque : 30066 Code Guichet: 10141 N° de Compte : 00010327203 CIé RIB : 43
ENTREPRISE
Raison Saciale :
Adresse :
Pays :
Téléphone Télécopie
Siret : NAF
ADRESSE DE FACTURATION SI DIFFERENTE
Raison Saciale :
Adresse :
Pays :
REGLEMENT PAR OPCA
Nom de l'organisme :
Adresse :
Téléphone Télécopie :
SIGNATAIRE
Nom : Fonction:
_E-mail(1) -
Date :
Signature (achet commercial obligatoire

(1)Souhaitez-vous recevoir par e-mail, a I'adresse ci-dessus, des informations relatives a |'actualité et aux offres de FORMATEX [ Oui O Non

Si vous cochez “Oui’, vous restez libre de vous désabonner a tout moment,via un lien de désabonnement présent dans chacun de nos messages.

-
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/ Tél : +33(0)1 40 73 34 44
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